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Project Inkoper Technisch & Facilitair, Boxtel; Tactisch inkoper, Regio Westland; 
Inkoper, Maarssen; Assistent Inkoop, Duiven; Manager Inkoop, Duiven; Tactisch 
Inkoper, Utrecht; Junior Inkoper, Venlo; Project Inkoper, Nieuwegein; Manager Supply, 
Hendrik Ido Ambacht; (tactisch, strategisch) Inkoper, Sassenheim; Technisch Inkoper, 
Boxmeer; Strategisch Inkoper, Arnhem; Global Lead Buyer, Rotterdam; Strategisch 
inkoper, omgeving Den Haag; Sr. Buyer Materials, Venray;  

 

 
 

 

 

 

 

 

Manager Inkoop 
Onze opdrachtgever Makro Feestpakketten is de formulenaam van Inpak Centrale 
Nedema (ICN). ICN is net als Makro zelfbedieningsgroothandel een onderdeel van het 
wereldconcern Metro Cash & Carry Nederland.  Zij bewaken het gehele proces van 
inkoop, samenstellen, inpakken, opslag tot en met het afleveren en de after sales van 
de feestpakketten, dit alles gebeurt vanuit de hoofdlocatie in Duiven. 

Met 90 vaste medewerkers en ruim 550 seizoenskrachten produceert Makro 
Feestpakketten meer dan 1.5 miljoen feestpakketten per jaar en bedient daarmee 
ongeveer een kwart van de Nederlandse feestpakketten branche. Daarmee is Makro 
Feestpakketten de onbetwiste marktleider in deze branche. 

Verkoop vindt plaats vanuit 1 van de 17 showrooms in Nederland en/ of via de online 
shop. 

Wij zijn op zoek naar kandidaten voor de functie van: 

Manager Inkoop 

Als Manager sta je elke maand weer voor nieuwe uitdagingen! Naast het leidinggeven 
aan vijf tot zes medewerkers ben je eindverantwoordelijk voor de resultaten van de 
afdeling Inkoop. 

 



Taken en verantwoordelijkheden: 

• Inkoopproces, zorgen voor de uitvoering van het gehele inkooptraject van producten 
uit het totale assortiment teneinde enerzijds ervoor te zorgen aan de vraag van 
de showrooms te kunnen voldoen en anderzijds ervoor te zorgen dat er een 
optimale relatie bestaat tussen inkoop en leveranciers; 

• Assortimentsbepaling, zorgen voor het selecteren van producten en samenstellen van 
het assortiment, zodanig dat het assortiment tijdig gereed is en is afgestemd op 
de behoefte van de klant; 

• Promotie, Het dusdanig, in samenwerking met o.a. Marketing, tot stand laten komen 
van de jaarlijkse brochure dat het assortiment op de juiste wijze en op het juiste 
moment onder de aandacht komt van de klanten; 

• Management, leveren van een bijdrage aan het opstellen van de ICN doelen, 
opstellen van een jaarplan voor de eigen afdeling, hierbij rekeninghoudend met 
de overige afdelingen, zodat het beleid op een eenduidige wijze wordt uitgevoerd 
en een bijdrage wordt geleverd aan de realisatie van de organisatiedoelen; 

• Verkoopproces & Voorraad, het ondersteunen van de showrooms, het bijstellen van 
inkooporders met leveranciers en het zorgdragen voor de verkoop van de 
eindvoorraad, ten einde de verkoop van kerstpakketten te ondersteunen en de 
verkoop van alle ingekochte goederen te optimaliseren; 

• Nationaal en internationaal, het actief meewerken aan de samenwerking met 
bedrijven van METRO, teneinde een bijdrage te leveren aan het rendement op 
nationaal en internationaal niveau. 

Wat vragen wij? 

- Aantoonbare ervaring in een leidinggevende inkoopfunctie; - Kennis van en ervaring 
binnen FMCG omgeving; - HBO werk- en denk niveau; 

Je bent van nature initiatiefnemer in het continue verbeteringsproces en je weet ideeën 
voor verbetering in resultaten om te zetten. Je bent een stevige onderhandelaar, hebt 
een kritisch oog voor kwaliteit en kosten en combineert een operationele instelling met 
leidinggevende kwaliteiten in coachende zin. Natuurlijk overwicht en heldere 
communicatie zijn belangrijke voorwaarden evenals een goede beheersing van het 
Engels en Duits.  Organisatie 

ICN is te typeren als een informeel no- nonsens bedrijf met een platte 
organisatiestructuur waarbij de verschillende afdelingen nauw met elkaar samenwerken. 

Er wordt gewerkt met een jaarcyclus hetgeen de functie zeer afwisselend maakt en 
geen maand in het jaar hetzelfde is 

Reageren 

Mocht na het lezen van bovenstaand profiel jouw interesse gewekt zijn stuur dan jouw 
cv alsmede jouw motivatie onder vermelding van referentie 3796 naar ons kantoor, 
info@topbuyers.nl Wens jezelf aanvullende info omtrent functie & mogelijkheden neem 
dan contact op met Marc Hendricks, e-mail marc@topbuyers.nl. Telefonisch bereikbaar 
onder nummer: 043-3217779, 06-12914301. 

 
 
 Focus op Inkoop Specialisten: www.topbuyers.nl 

 

 



 

Assistent Inkoop 
Vanwege de seizoensgebonden bedrijfsvoering ziet de functie van Inkoop Assistent er 
elke maand anders uit. Je staat elke maand weer voor nieuwe uitdagingen! Je zult je 
gedurende het jaar o.a. bezighouden met: 

• contact onderhouden met leveranciers inzake voorraadverhogingen, vragen, klachten 
en nieuwe producten; 

• (mede) onderhandelen met reeds bekende leveranciers; 
• het bewaken van de levertijden van uitstaande inkooporders; 
• reclameren bij leveranciers als deze in gebreke blijven en zo nodig zoeken naar 

alternatieven; 
• meedenken met betrekking tot ideeën over assortiment; 
• behandelen en begeleiden van assortimentsaanvragen uit showrooms feestpakketten; 
• alle voorkomende administratieve inkoopwerkzaamheden. 
Functie-eisen: 

• mbo werk- en denkniveau; • creatief ; • ervaring met onderhandelen; • 
communicatief vaardig; • stressbestendig. 

Organisatie 

ICN is te typeren als een informeel no- nonsens bedrijf met een platte 
organisatiestructuur waarbij de verschillende afdelingen nauw met elkaar samenwerken. 

Er wordt gewerkt met een jaarcyclus hetgeen de functie zeer afwisselend maakt en 
geen maand in het jaar hetzelfde is 

Reageren 

Mocht na het lezen van bovenstaand profiel jouw interesse gewekt zijn stuur dan jouw 
cv alsmede jouw motivatie onder vermelding van referentie 3797 naar ons kantoor, 
info@topbuyers.nl Wens jezelf aanvullende info omtrent functie & mogelijkheden neem 
dan contact op met Patrick van Helden, e-mail patrick@topbuyers.nl. Telefonisch 
bereikbaar onder nummer: 043-3217779, 06-22814920. 
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